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a Keolizo +u suebio

DEFINE TU SUENO Y VISION DE VIDA

Meta a 3 meses Metaa 1 ano Meta a 5 anos

e Estoblece +u compromso

Establece contigo un compromiso serio y alcanzable.
Meta principal por la cual desarrollar este negocio:

Mi meta principal es: Lo lograré para esta fecha:
El rango a alcanzar sera:

KNOW HOW



a Ho.z wunae lista de Fr 05/0547‘05

Mercado caliente En esta lista deben estar todas las personas
tibio que tu conoces y constantemente incrementarla
— yfrio agregando nuevos prospectos.

NO OLVIDES QUE LA META ES AYUDAR A LAS PERSONAS
CON NUESTRO NEGOCIO Y HACERLAS PARTE DE GRUPO CARTHER

Toma en cuenta a la hora de elaborar la lista, que es importante conocer la
motivacion principal que tu consideras que cada prospecto tiene para invertir en
un bien raiz o para desarrollar un negocio en red.

Algunos de ellos seran Socios y otros seran Clientes trata de identificar en la

lista cual es la motivacion de cada uno, de modo que cuando hagas la invitacion
utilices esta informacion para hacer dicha invitacion de manera efectiva.

/ SOCIOS
P IDENTIFICAR

\ CLIENTES

KNOW HOW



e Contactor e jinvitor

- Mercado caliente
COMO LOGRAR UNA CITA 'é "
PARA HABLAR DEL NEGOCIO —_yfrio

Existen varias técnicas muy eficaces para llegar a
conocidos y desconocidos, a continuacidon explicaremos una técnica
que se ha usado por anos, con mucho éxito; con amigos o desconocidos,
es j100% eficaz!

‘ Ejemplo:
( conto mvitomos”

- Hola Juan, el jueves en mi casa haré el lanzamiento
de un proyecto que acabo de emprender, me

NO MENCIONAMOS encantaria contar con tu presencia. Las personas que
aprecio y me aprecian estaran presentes. ;Cuento
- Producto - Multinivel - Piramide  contigo?

-Hola Juan ;cémo estas? ;Conoces a alguien que esté
realmente interesado en tener un ingreso adicional?

- Hola Juan ;como estas?, Pedro y yo tenemos una
buena idea de como obtener ingresos adicionales y
nos gustaria compartirla contigo.

KNOW HOW



:SON VENTAS?

- ¢Te gustan las ventas?

NO...

- iEntonces esto te va a encantar!
Sl...

- iEntonces esto te va a encantar!

Por eso es importante que nos veamos manana.

¢HAY QUE INVERTIR?

- ¢ Tienes dinero para invertir?
NO...

- iEntonces esto te va a encantar!
Sl...

- iEntonces esto te va a encantar!

Por eso es importante que nos veamos manana.

RESPONDE LAS PREGUNTAS CON OTRA PREGUNTA

¢NO ES MULTINIVEL, VERDAD?

- ¢Qué sabes de Multinivel?

Si la respuesta es negativa...

- Tienes toda la razon, lo mismo
0 peor pensaba yo...

Por eso es importante que nos veamos maiana.

POSTURA:

En redes de mercadeo

la postura es mas importante
que el mensaje.

ENTUSIASMO: Sé entusiasta, confia
y cree en ti.

EDIFICACION: Quien edifica a los
demas, en realidad se edifica a si
mismo.

L& capactacibn sevi gratula.

Tncluive, difevedes tenas.

KNOW HOW



6 Fresentacion Ae /D/a)/e&f‘a

ATENCION PATROCINADOR:

Es importante estar siempre disponible para asistir al nuevo afiliado a
realizar presentaciones, mientras éste desarrolla las habilidades
necesarias para hacerlo solo. Preparate de manera continua, conéctate

al sistema de capacitacion y conviértete en un profesional del negocio.

Hazlo tu mismo cuando te sientas preparado. Es
recomendable que al inicio pidas ayuda a tu equipo de apoyo,
tu patrocinador, mentor o alguien lider de tu linea de
patrocinio para realizar este paso de manera efectiva; seqguro
te ayudaremos. Sé profesional, directo y evita hacer
presentaciones de mas de media hora.

Para hacer la presentacion de manera adecuada y sencilla,
utiliza este folleto.

KNOW HOW



G Empresa/m 4 /l&a/én

ATENCION PATROCINADOR:

Recuerda que este es un periodo de aprendizaje para tu nuevo
socio. Es muy importante que hagas el seqguimiento a aquellos
prospectos afiliados.

Responde preguntas, sé amable, suple sus necesidades de informacion y ayudalos a
tomar la mejor decision (Socio o Cliente).

No trates de convencer a nadie, sé ético.

Se trata de seguimiento,
no de jperseguimiento!

Es importante, ademas, asegurarte de hacer el seguimiento a cada prospecto dentro de
un periodo de 48 horas después de la presentacion de negocio.
Pero recuerda que el seguimiento siempre debes hacerlo después de la reunidn.

KNOW HOW



e Veriticocion del progreso

EVALUA EL PROGRESO DEL NEGOCIO.

ATENCION PATROCINADOR:

Asegurate de explicar la hoja de verificacion de progreso mensual.

LIénala la primera vez con tu afiliado, estableciendo las metas y
verificando semanalmente con él los resultados obtenidos.
Haz las recomendaciones necesarias y establece las nuevas

metas.

(Recuerda que las metas deben ser reales y alcanzables.)

Verifica el progreso de su negocio todos los lunes y evaluia con tu
equipo de apoyo el resultado alcanzado mes a mes, estableciendo
con ellos nuevas metas para cada mes.

KNOW HOW



ATENCION PATROCINADOR:

Asegurate que los miembros de tu organizacion pongan
en practica lo aprendido y a su vez, ensenen a otros a
hacerlo; por lo tanto, verifica que los paso basicos del

ciclo del éxito no se detengan y se cumplan a cabalidad.

KNOW HOW



- * Establece
tl:za:::!zﬁao tu compromiso

T o

Duplica, _ Haz tu
el Ciclo del Exito lista de prospectos

| \ 4

Verifica Contacta e invita
tu progreso

’ Presenta
el proyecto

CARTHER

Realiza el
seguimiento

KNOW HOW



“0 aumentas tus ingresos al nivel de tus suenos,
o sigues al nivel de tus ingresos”

“El exito es para los que se atreven”

ATREVEE A REAUZZAR
TUS SUEN0OSH

iTARDE O TEMPRANO LA DISCIPLINA
VENCE A LA INTELIGENCIA!

KNOW HOW



